
  

  

  

  



Kodėl vidinė paieška yra svarbi?

43% 
el. parduotuvių 
lankytojų eina 

tiesiai į paieškos 
lauką

Paieškos lauku 
besinaudojantys 

lankytojai 

2,4k.  
dažniau įsigyja 
prekę. Taip pat 

generuoja 
didesnį pajamų 

srautą, 
vidutiniškai 
išleisdami  

2,6k. 
daugiau 

61% 
el. parduotuvių 

paieškų parodo ne 
tuos rezultatus, 

kurių potencialus 
pirkėjas tikisi

Forrester, The Retail E-Commerce Playbook For 2021 | Salesforce, Commerce Cloud Sales Index |
 Baymard Institute, Deconstructing E-Commerce Search

https://www.forrester.com/playbook/The+Retail+ECommerce+Playbook+For+2021/-/E-PLA440
http://answers.salesforce.com/blog/2017/10/search-gets-smarter-with-einstein-search-for-commerce.html
https://baymard.com/blog/ecommerce-search-query-types


20% el. parduotuvės lankytojų naudojasi vidine paieška ir 

sugeneruoja 50% pajamų

LupaSearch klientų statistika

Vidine paieška besinaudojančių lankytojų krepšelis yra 1,8k. 
didesnis 

11% lankytojų negauna rezultatų pagal vykdomą paiešką

5k. aukštesnė konversija, palyginus besinaudojančius ir 
nesinaudojančius vidine paieška lankytojus



  

Konversijas auginanti paieška 

(skirtingų žodžio formų 
supratimas; paieška be 
lotyniškų raidžių; dalies 
žodžio atitikimai; sinonimai; 
rašytinių klaidų taisymas; 
dirbtinio intelekto 
panaudojimas pateikiant 
panašius paieškų rezultatus)

Išmanus 
paieškų variklis

Greitaveika „Searchandising“

Automatiškai 
pateikiami 

paieškos 
pasiūlymai

Rezultatų 
personalizacija

Produktų 
rekomendacijos

Statistika ir 
analitika

Dinaminiai filtrai



  

LupaSearch nuorodos

LupaSearch funkcionalumai

LupaSearch konsolės analitika

Dokumentacija

http://www.lupasearch.com
https://console.lupasearch.com/demo/dashboard/analytics
https://console.lupasearch.com/docs/getting-started/overview


  

  

  

  
Demo su Jūsų el.

 parduotuvės duomenimis

rasa@lupasearch.com

Keliame konversijas kartu?


